
CURRICULUM VITAE

Cognome/Nome: Giovanelli Alberto

Data e luogo di nascita 20/12/75  Sassuolo (Mo) 

Residente a Castellarano  (RE)
Indirizzo Via L. Viappiani, 26   CAP 42014 
Cellulare 3406039282
E-mail giovanellialberto@gmail.com

Stato civile Celibe

Esperienze Lavorative

Data da Aprile 2011– attualmente
Attivita’ Agente di Commercio
Settore Automotive

                 

Data da Marzo 2010 a Marzo 2011
Nome Azienda Neacar srl Concessionaria Mercedes RE
Settore Automotive

Ruolo ricoperto Consulente Vendite

Data dal 2008 al 2009 (cessazione attività)
Nome Azienda Motorstore concessionaria Ford di Modena
Settore Automotive

Ruolo ricoperto Consulente Vendite
                 

Data dal 2005 al 2009
Nome Azienda Autoclub, concessionaria BMW di Modena 
Settore Automotive

Ruolo ricoperto Consulente alle Vendite
                 

Data dal 2004 al 2005
Nome Azienda Forghieri auto, concessionaria Chevrolet Reggio 

Emilia
Settore Automotive
Ruolo ricoperto Consulente alle Vendite

Data dal 2002 al 2004
Nome Azienda EcoCeramica srl



Settore Ceramico

Ruolo ricoperto Area Manager per i mercati del Nord Europa
                 

Data dal1999 al 2002
Nome Azienda Global cars, concessionaria Toyota Reggio 

Emilia
Settore Automotive
Ruolo ricoperto Consulente alle Vendite

                 

Data dal 1994 al 1999
Attività Socio d’impresa
Settore Automotive

Ruolo ricoperto Socio 

Conoscenze linguistiche

Inglese: Buona capacità di espressione scritta e orale

Francese: Buona capacità di espressione scritta e orale

Corsi di lingua inglese: 50ore, presso Benedict School, anno 2002

Conoscenze informatiche 

Sistemi Operativi Windows, Linux

Applicativi Pacchetto Office, pacchetto Adobe, principali browser

Strumenti web marketing Blog, forum, social network, gestionale di CRM (XXX)

Istruzione e formazione

1994 Diploma in ragioneria
c/o I.t.c. Barozzi di Modena

dal 2002 al 2013 Corsi di Formazione Aziendale: tecniche di vendita e corsi 
motivazionali

Conseguito attestati per corsi di marketing e comunicazione presso la Bmw Accademy di 
Milano e presso il Centro Formazione Mercedes di Roma.

Ottimi risultati conseguiti riguardo allo sviluppo e l’applicazione di tecniche atte al 
miglioramento dell’indice di soddisfazione del cliente

Soft skills Buona predisposizione per le relazioni interpersonali
Efficace comunicazione orale



Attitudine alla creatività
Capacità di delega

Interessi personali Lettura, trekking, nuoto, volontariato, bicicletta Softair

Autorizzo al trattamento dei dati personali ai sensi del D.Lgs. 196/2003


	                 
	                 
	                 
	                 
	                 

